
丁义平（右）在查看皮蛋晾晒情况。

丁义平（左一）和村民们在包皮蛋。

日前，央视农业农村频道用

25

分钟的时间，向全国观众介绍了重庆市大足区

拾万镇将军村的一枚土皮蛋。

看到自家生产的皮蛋登上央视，黄汉涛、丁义平夫妇激动万分。

一枚土皮蛋为啥能登上大雅之堂？ 这枚皮蛋有何不同？

毛遂自荐

抱团发展皮蛋产业

从大足城区出发， 驱车

30

多分钟，便来到将军村的皮蛋生

产地———重庆市尊享园食品有

限公司 （以下简称“尊享园食

品”）。

生产车间内，

10

多位工人

正围坐在一起包皮蛋。“俏得很，

这些皮蛋都有买家了。 ”丁义平

自豪地说。

土皮蛋热销的背后，是一段

曲折的创业故事。

2018

年

5

月， 为了照顾老

人和小孩，丁义平决定返回拾万

镇福利村老家创业。

干啥好呢？ 丁义平一度感到

迷茫，一晃半年过去，创业项目

仍没有头绪。

同年

12

月， 大足区人大代

表刘敏到福利村回访，听取群众

意见。 座谈会上，作为村民代表

的丁义平，提到了创业的想法。

不久，在刘敏的推荐下，丁义平

来到西南大学学习非物质文化

遗产、四大名绣之一的蜀绣。 学

成后，丁义平开始承接刺绣代工

订单。“一个蜀绣作品的加工费

从

130

元到

1000

元不等。 ”虽

能补贴家用，但要支撑一个家庭

的开销，蜀绣挣的钱远远不够。

“何不把留守在家的妇女聚拢

来，一起抱团发展产业？”丁义平

向刘敏建议说。

于是

2019

年， 刘敏再次搭

线，让丁义平去女性创业培训班

进修学习。

培训期间，丁义平认识了一

位皮蛋手艺人苏宁。经过一番交

谈，丁义平将创业项目瞄准到手

工皮蛋的制作。

说干就干，丁义平夫妇立即

向苏宁拜师学艺，并很快学会了

皮蛋制作手艺。

2020

年， 镇里征集各村的

特色农产品，福利村在微信群里

迟迟没有回复。 见状，丁义平鼓

起勇气在群里毛遂自荐：“我们

村可以加工皮蛋。 ”

丁义平说，川渝一带有加工

皮蛋的传统，几乎家家户户都会

这项技艺。 同时，夫妇俩向镇领

导递交了一份详细的创业方案，

并讲述自己的发展理念和市场

前景。

镇里经过反复研究，决定将

一笔定点扶贫资金用于发展皮

蛋加工产业，地点选在曾经的市

级贫困村将军村。

2021

年

1

月， 将军村的皮

蛋生产车间正式投产。

改良工艺

手工皮蛋漂洋过海

将军村的皮蛋产业渐渐有

了起色，但新问题随之而来。“由

于草木灰的配料调制全凭经验，

因此传统皮蛋碱味较重，吃起来

有点涩口。”丁义平说，为了在市

场竞争中胜出，她和丈夫决定对

皮蛋的配料进行改良。

他们利用外地考察学到的

经验，将水稻秸秆烧成灰，再把

柏树桠灰、 茅草灰以及

28

种卤

香料和茶叶熬制成水，然后与草

木灰搅拌， 利用香料的药材味、

茶叶的碱味，调和涩口问题。

“这款皮蛋外观晶莹剔透，

松花层次分明 ， 吃起来温润爽

口，唇齿留香。 ”丁义平说，由于

口味好，新研发的皮蛋很快赢得

了市场的认可。当年就卖到了全

国

20

多个省市， 每枚皮蛋比传

统皮蛋贵

1

块钱，还供不应求。

去年

1

月，新品皮蛋引起了

在非洲肯尼亚搞基建的老乡杨

天明的注意。“他从小喜欢吃皮

蛋，希望我出口一批皮蛋到肯尼

亚。 当年

2

月，我抱着试一试的

想法，首批发了

900

枚皮蛋。 由

于错把海运填成了空运，闹出了

一段笑话———原本一枚

3

块多

的皮蛋算下来成本要

6

块多，好

在皮蛋的口味征服了他。 ”丁义

平说，“后来，他又找到我，希望

能在肯尼亚建个皮蛋加工厂，我

觉得距离有点远，拒绝了他的邀

请。 ”

次月，丁义平出口了

2

万枚

皮蛋。 与第一次不同，这次海运

足足花了

30

多天， 产生了

20%

的损耗。 当年

4

月、

5

月，他们又

分别出口了

5

万枚皮蛋。 与第二

次相比，这两次的到港时间花了

40

多天， 皮蛋的损耗从

20%

上

升到

50%

。“这样下去，皮蛋即便

是出了口，也没能走出一条商业

化的路子。因此，要取得成功，就

必须解决高损耗率问题。 ”丁义

平说。

丁义平试图通过改良包装解

决这一问题。 她采用纸箱、塑料泡

沫、抽真空、“泡沫

+

纸箱”等

4

种

包装方式， 将

5

万枚皮蛋运到肯

尼亚，终于将损耗降了下来。

“接下来，我一方面想将皮

蛋出口到更多非洲国家，另一方

面将探索出口皮蛋制作的配料

及传授技术，传播中国的乡土美

食文化。 ”她说。

做大产业

带动更多村民增收

目前，夫妻俩在陕西、大足、

武隆共建了

3

个厂，还运用电商

拓展销路。 同时，他们通过西交

网和抖音直播等电商平台销售

皮蛋。

3

个厂年产值近

2000

万

元，仅大足区一个厂两年时间就

用工

1000

余人次。

夫妻俩还采取“公司

+

农

户”的方式与村民合作，免费给

村民提供鸭苗，产出的鸭蛋由公

司保底收购。 同时，车间吸纳了

多名妇女务工，保证每月保底收

入在

2000

元左右。

“现在，我们每天的工作收

入在

70

元左右。 ”村民刘书说。

因儿子患有脊椎炎 ， 家庭负担

重，所以刘书基本是哪里有活儿

就去哪里干。“在这里务工，因为

是计件工作，平时也没有严格的

时间要求，家里有急事，我也随

时可以回去。 ”

由于带动能力强，夫妻俩获

得了

2023

年度重庆市退役军人

创业创新大赛决赛传统产业及

生活服务业一等奖。 同时，丁义

平还当选为大足区人大代表。

“下一步 ，我们将继续发展

线上销售平台，不断拓宽产品销

路，通过做大皮蛋产业，带动更

多村民增收。 ”丁义平说。

（赵伟平 文

/

图）
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一枚土皮蛋

何以登上“大雅之堂”

安徽怀远：

废弃玉米芯

撑起乡村振兴“致富伞”

今年冬天， 安徽怀远农村农民就业门路越来

越多，以荆山镇支湖村为例，该村有

87

位五、六十

以上的村民， 被村羊肚菌种植专业协会统一安置

在“营养包”车间、种植大棚务工，每天都有一百多

元的工资性收入。 其实让村民开心的还不止轻松

就业这一桩美事， 羊肚菌种植专业协会还把家家

户户看着头疼的玉米芯变为生产原料， 让每公斤

玉米芯有了

6

角的价值， 为种植户额外增加收入

320

余元，帮助村民撑起起乡村振兴“致富伞”。

走进位于

G329

南侧的王红羊肚菌种植大

棚，精心打理营养袋、监测温度、湿度的工人甩掉

了冬衣、有条不紊地忙活着。 为推动特色产业提质

增效，支湖村通过“党支部

+

合作社

+

农户”的模

式，不断扩大以羊肚菌为主的种植业规模发展。目

前，全村羊肚菌种植面积已达

480

余亩。

王红麾下的羊肚菌种植产业的营养包罐装车

间、鲜菇烘干房、菌种接种车间、营销部都集中在

支湖村，场地空间大、交通方便，且不需要支付场

地使用费。由于羊肚菌生长周期短，采收季刚好与

农忙时节错开， 协会土地流转不仅让村民确权的

土地有收入， 还为附近庄稼人提供了季节性就业

岗位，每天还有

110

元左右现钱可拿，挣钱、顾家，

两不误，因此“村两委”班子在扶持羊肚菌产业部

方面特别卖力。

提起羊肚菌种植产业王红兴心满满， 他介绍

说：“羊肚菌市场前景很好， 一部分羊肚菌已提前

订单销售，另一部分销售到江浙沪、广东、福建地

区的沿海城市，深受市场青睐供不应求。

培植羊肚菌的营养包主要成分是玉米芯，加

工一个营养包需要

5-6

棒干燥的玉米芯， 重量在

250

克左右，平均每种植一棚羊肚菌可消化

312.5

公斤玉米芯，

1860

亩羊肚菌可用掉

580

余吨玉米

芯。曾经被视为垃圾一样的农作物废料，如今竟奇

迹般地“长”出了价值金贵的食用菌。 奇迹并非凭

空产生，而是荆山镇以科技创新推动产业创新。鲜

香诱人的羊肚菌按照鲜菌

40

元、干菌

400

元随行

就市价格估算每亩地产值都确保在

2

万元以上。

支湖村的区位优势、 自然资源优势和气候环

境非常适合羊肚菌种植、销售、储运，原料加工、配

比、罐装能力每日已达

2

万包，产量实现翻倍，在

种植基地规模化发展过程中， 地方政府想方设法

帮助专业种植协会探索从接种、种植、生产、加工、

销售一体化全产业链经营模式， 用心用力培植羊

肚菌产业发展新路子。 （吴高翔 张蕊）

安徽淮北：

“田把式”周为权

带领农户奔富路

在充满生机的田野上， 一台喷洒农药的机械

来回在田地里喷洒丰收的希望。 周为权看着一望

无垠的麦田，满脸笑容地说：“长势旺，苗情好，明

年一定是个丰收年

!

”

周为权是安徽省淮北市“青年致富带头人”、

濉溪县

2024

的高素质农民培育经营管理培训班

学员、 濉溪少峰职业培训学校高素质农民培训班

“优秀学员”，今年

38

岁，别看他年龄不大，却是

个地地道道的“田把式”。

2024

年

7

月，周为权听说濉溪县农业农村局

要在韩村镇举办高素质农民培训班，他喜出望外，

当即第一个报了名。 在高素质农民培育班学习期

间，他学到了书本上学不到的知识，同时也遇到了

一帮志同道合地奋战在农业前线的学友们。 培训

中专家细致深入地讲解，还有实操课程，将理论学

习与实践结合，与时俱进；通过他努力学习，掌握

了之前不太了解的技术，并且在生产经营，销售渠

道等问题上，专家老师也给出了比较科学的讲解，

进而在一定程度上拓宽了他的创业发展思路，让

他在以后的经营中更加规范， 诚信做事， 科学种

田， 并且知道要从哪些方面入手解决当前所面临

的各种问题。

一人富，不算富。 在周为权的带动下，马店村及

其附近的大李村新增了十几名“种粮大户”。 他们一

起流转了这两个村一半左右的耕地。值得一提的是，

当地一些家中缺少劳动力、 长期不在家的农户也找

上门，把土地流转给周为权，让他“代运营”。

种田是一件不容易的事。 耕、种、管、收，都要

耗费很大的精力。“虽然苦点累点，但看到一车车

黄澄澄的粮食从地里被拉走送到仓库， 我觉得成

就感十足，这一切都值得了。 ”周为权发自肺腑地

说，“最近正在谋划流转更多的土地， 带动更多小

农户多种粮、种好粮

!

” （王少峰）


