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山西山阴

大葱种出了大明堂

��������

眼下正值大葱育苗移栽种植

的繁忙时节， 新岱岳村的田间地

头里农民们头顶烈日，抢抓晴天，

机械人工齐上阵，从葱苗分拣，到

起垄打畦，再到培土栽种，呈现出

一派热火朝天的繁忙景象。

据项目负责人唐总介绍，此

轮种植规模达到

1500

余亩， 均为

新岱岳村村民流转土地， 每亩租

地费用可达

700-750

元，且可提供

种葱、起葱等工作岗位

200

余个。

春夏种葱期间农民劳务收入

480

元

/

亩，加上土地租金，农户每亩

收益超

1200

元。 秋季起葱期间按

0.1

元

/

斤算， 每亩保守收入超

1300

元， 农户年均亩收入超

2500

元。 唐总现已投资

800

余万元，预

计每亩生产大葱

13000-17000

斤。

产品销路已经明确， 主要向山东

潍坊、商丘等地销售，订单式种植

让收益更有保障。

新岱岳村党支部书记闫清如

介绍说，“这是我们村第一次尝试

种植大葱， 村党支部并不是盲目

的动员村民流转土地， 也做足了

功课。 早些年，我们村通过高标准

农田建设，新增机井

24

眼，修砌

出水口

940

个 ， 安装变压器

11

台， 架设高压线路

2400

多米，低

压线路

4500

多米， 有效提高了全

村耕地灌溉效率， 再加上我们村

地处城乡交界，交通便利、土地肥

沃、阳光充沛，基于一系列本土优

势，吸引了唐总企业的加入，我们

村一定要抓住这次机遇。 ”

“现在还处于探索阶段，部分

村民仍在观望。 下一步，我们将尝

试着把集体水井承包给企业 ，并

与企业进一步达成协议收取管理

费用，以此来壮大集体经济；针对

葱苗全部来自外地的现状， 我们

尝试着帮助企业在村里搭建育苗

大棚， 让企业看到我们发展决心

的同时，彻底打通这个产业的上、

中、下游，把大葱特色种植做大做

强，做精做细，让大葱种植实现规

模化、机械化、标准化、产业化发

展； 我们也会在产业发展到一定

程度后适时引导村民以入股分红

的方式加入到产业发展中， 村民

们春天培土移栽、夏天管理养护、

秋天丰收加工、冬天大棚育苗，一

年四季都有活干、有钱赚，切实扩

大村民收益。 ”闫清如信心满满的

说道。

闫清如还有个想法 ，“如果

有机会， 我希望能看到我们的大

葱产业和煤矸石制肥产业进行联

动， 这样一来两个产业就真正成

为全村发展的‘左膀右臂’了。 ”

同时要加强对田间地头的“六

乱” 整治， 通过和企业合作将葱

苗袋、 化肥袋等塑料垃圾彻底清

除， 在提高产业价值的同时提升

全村颜值。

下一步， 北周庄镇党委将紧

紧围绕“乡村振兴 ，产业先行”的

理念， 积极探索特色农业产业发

展新路径， 鼓励引导各村结合自

身实际创新发展， 加快培育更多

新岱岳村式“葱”满希望与活力的

农业特色产业， 推动镇村产业蓬

勃发展。（赵国恒 赵玉玺 文

/

图）

山西省山阴县北周庄镇以“土特产”之光照亮乡村振兴路。 北周庄镇党委积极引导村

集体、农户探索培育玉米青贮、黑小麦、水果玉米、经济林等农业品牌，打造新的经济增收

点，努力形成“一村一品”产业振兴新格局。 新岱岳村在镇党委的领导下，

蹚

出了一条发展

大葱产业的新路子。

山东省鱼台县：

打造村民

身边的美丽“四小园”

“开窗见绿、 推门见景 ”， 是老百姓对美好生

活环境的向往和期待。 近年来， 山东省济宁市鱼

台县唐马镇创新农村闲置宅基地综合利用模式，

打造“小花园、小果园、小菜园、小公园”乡村振兴

“四小园”，构建“一乡一园、一村一景 ”乡村振兴

和美画卷，促进农文旅融合发展。

“自从有了‘四小园’，这块地不再荒废，附近村

民主动来种菜，绿油油的一片看起来心情很好。 ”郭

楼村村民朱磊磊对村内环境赞不绝口。 如今唐马镇

已打造“四小园”

60

余处，占地

8300

余平方米。 小公

园里，庭廊、步道、健身器材等休闲设施齐全；小菜

园里，蔬菜生机盎然；小果园里，有梨、山楂、苹果等

多种果树； 小花园里， 花朵绽放， 五彩缤纷……如

今，“四小园”成为唐马镇各村的一道亮丽风景线。

（缪学振 赵诗影）

华夏银行信用卡中心：

聚焦“一老一少”

全力构建“大消保”新格局

中央金融工作会议强调，金融消费者权益保护

是金融工作中最贴近人民、与人民联系最为紧密的

领域。 华夏银行信用卡中心深刻把握金融工作的

政治性、人民性，始终把保护金融消费者合法权益

作为工作的重中之重。

2023

年，华夏银行信用卡中

心从金融消费者长远利益和根本利益出发 ， 聚焦

“一老一少 ”等重点人群 ，围绕金融消费者八项基

本权利、金融纠纷多元化解机制、坚持诚实守信等

多方面开展教育宣传， 切实履行消费者权益保护

主体责任。

未来，华夏银行信用卡中心将持续落实金融为

民理念，践行社会责任，将消费者权益保护工作纳

入公司治理和风险管理体系的各个环节，着力构建

“大消保”工作新局面，为进一步营造健康、安全、有

序的金融消费环境贡献华夏力量。

（张文）

中国银行吕梁市分行：

举办“私行业务大家说”

选拔赛

日前，中国银行吕梁市分行举办“私行业务大

家说”选拔赛。

14

支由网点负责人和理财经理组成的参赛队

伍一一进行展示。 比赛按照“风采展示

+

知识问答”

的方式进行。

14

支队伍用短短

10

分钟的时间，以小

品、歌唱、快板、诗歌朗诵、情景模拟等多种形式展

现了客户经理工作日常，他们或字字铿锵、妙语连

珠，或慷慨激昂、娓娓道来，展现了吕梁中行人过硬

的专业能力！ 最终，活动评选出一等奖

1

名、二等奖

2

名、三等奖

3

名。

中国银行吕梁市分行张大庆行长作总结讲话。

他指出，全行要凝聚“负责人”“理财经理”“综服经

理”“客户经理”各支队伍的力量，以专业高效的服

务创造财富价值，陪伴客户一路成长。 中国银行吕

梁市分行将深刻践行金融工作的政治性、 人民性，

始终以服务国家发展战略为使命，立足吕梁经济发

展，振奋精神，砥砺前行！

（李文）

村民在栽种葱苗

拥有超过

30

年广告和营销

经验的骏杰尚网络科技

CEO

杨

林， 在高端美发领域开辟了新的

商业模式。 通过资深的商业洞察

力和前瞻性战略思维， 以及对高

端美发场景的整合， 他成功地将

公司从一家广告业务主导的企业

转型为国内首个专注于美发场景

的数字平台。

基于对市场趋势的精准把握

和消费习惯的深刻洞察， 杨林深

知消费者对于零散信息难以记

忆，创新性提出“场景链路营销 ”

理念———消费者在享受美发服务

的同时，通过“屏上推送———扫码

交互———支付购买———第三方物

流配送”营销链条，即可快速完成

商品采购。 这种便捷的消费方式，

将营销环节大大缩短， 实现品牌

与消费者的深度互动， 大幅提升

品牌宣传到产品销售的转化率。

这一理念的提出， 不仅体现出杨

林作为行业资深人士的出色判断

力和决策能力， 更彰显他在商业

模式创新上的独到见解。

在杨林的带领下，骏杰尚还

推出了一系列创新项目 ， 其中

“分时定价” 项目已在全国的美

发店广泛应用。 通过设置不同时

间段的价格差异 ，该策略吸引了

不同客户群体进店消费，实现了

全时段的营收增长 ，这种优化美

发店经营 ，使之营收最大化的营

销模式，打破了门店营业时间的

局限性 ，一经推广 ，快速获得市

场的热烈响应 。 此外 ，杨林还构

建了一个名为“托尼联盟 ”的美

发店互联网聚合平台。 通过这个

依托

SaaS

软件的平台，他聚合了

全国上千家美发门店 ，不仅提升

了门店与企业合作时的话语权

和议价权 ， 还降低了营业成本 。

同时，经营者可以通过平台深入

了解销售趋势、顾客行为和市场

需求 ，实现线上线下一体化销售

管理和消费者精细化管理 ，形成

完整的商业闭环。

展望未来， 杨林正积极布局

新的互联网技术， 助力美发行业

与数字技术深度融合， 实现门店

更多元化发展，增强市场竞争力。

他计划在美发店的线上和线下平

台中销售更多元的商品， 如包括

面膜、洗发水 、口红、粉底液等在

内的日常用品，以及包括电影、爽

剧等在内的广告投放， 改变美发

店的单一营收模式， 增加门店利

润，也进一步便利消费者，增强市

场竞争力。

杨林的一系列基于行业深刻

洞察的创新性实践获得了行业的

广泛认可，他不仅受邀担任《中国

广告》杂志社专家委员会委员，还

积极参与行业内的公益性工作，

通过讲座、 论坛等方式分享丰富

经验和独特见解， 为后来者提供

宝贵的指导和建议， 为行业发展

贡献自己的智慧和力量。

（李静静）

杨林：

用创新性思维引领高端美发行业变革
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