
汪娅平女士

让生物工艺更简单、更高效

上海迈邦生物：聚焦细胞培养基开发，引领生物工艺新潮流

随着电商行业的持续发展，

直播带货已成为一股不可忽视的

力量。 从传统的货架电商到如今

的兴趣电商， 消费者的购物体验

发生了翻天覆地的变化。 在这一

变革中，“人、货、场”的直播带货

模式应运而生， 不仅重塑了电商

格局，也催生了一批批头部主播，

孙彩虹便是其中的佼佼者。 作为

成都彩彩就是虹信息科技有限公

司的总经理， 孙彩虹以“彩虹夫

妇” 为主的账号在抖音平台拥有

超过 1500 万粉丝， 她的直播带货

之路， 不仅见证了个人职业生涯

的辉煌， 更展现了直播电商的无

限可能。

直播带货的兴起，标志着电商

行业从被动消费向主动吸引的转

变。 传统的货架电商模式要求消费

者主动搜索商品， 而在兴趣电商时

代， 主播通过生动有趣的直播内容

吸引观众，激发购买欲望，成功实现

了从“人找货”到“货找人”的转变。

孙彩虹凭借其敏锐的市场洞察力，

迅速抓住了这一发展机遇。 自 2020

年起，她在电商领域崭露头角，成功

转型为直播带货的头部主播， 成为

行业内的领军人物。

在涉足直播带货之前， 孙彩

虹已在保险行业取得了不俗的成

绩。 作为中国太平人寿保险股份

有限公司的部门经理兼总公司优

秀讲师，她管理 200 余人并带领团

队创造了优异的业绩， 多次获得

优秀团队奖项， 她个人也多次荣

获公司内外的各项荣誉。 2019 年，

她的业绩在全省排名第 8，2020 年

业绩更是跻身全国系统前 100 名，

入选常青藤俱乐部精英会员 ，美

国百万圆桌会议 MDRT 会员。 这

些荣誉背后， 是孙彩虹对产品把

控的严格和突出的销售能力。

然而， 孙彩虹并未满足于已

有的成就。 2020 年，她决定开启新

的挑战，投身于自媒体发展，并创

办“彩虹夫妇”账号，正式入局直

播带货。 这一决定并非一时冲动，

而是基于她对电商行业发展趋势

的深刻洞察。 她深知，直播带货不

仅是销售商品的渠道， 更是传递

品牌价值、 建立消费者信任的重

要途径。 因此，从选品到直播内容

策划，孙彩虹都亲力亲为，力求每

一个细节都尽善尽美， 她的用心

付出也很快得到用户的认可和反

馈，仅用一年时间，“彩虹夫妇”账

号关注用户实现从百人到 300 万

的跨越， 并先后到达 500 万、1000

万， 如今更是成为拥有超 1500 万

粉丝的头部主播。

在“彩虹夫妇”的直播间里 ，

可以买到各种生活用品、 母婴用

品、衣服配饰等全品类货品，知名

品牌， 质量有保障， 而且价格亲

民，深受消费者喜爱。 孙彩虹作为

主播出镜， 凭借亲和力十足的形

象和专业的产品介绍， 成功吸引

了大量粉丝关注。 她深知，直播带

货的核心在于产品推荐与信任 ，

只有建立起与消费者的深厚信任

关系，才能实现长期的销售转化。

除了作为主播出镜带货外，

孙彩虹还亲自参与选品和供应链

把控 ，成功与三只松鼠 、徐福记 、

心相印、立白、添可洗地机等多个

知名品牌建立了长期合作关系 ，

并创造了多个行业记录。 她与良

品铺子联合举办的超级年货节直

播，品牌专场直播 GMV 达 5800 万

元 ，打破了行业记录；在抖音 818

新潮好物节上， 她的直播间 GMV

总额破亿元， 成为当晚的带货王

者。 这些成绩的取得，离不开孙彩

虹对直播带货的深刻理解和对市

场趋势的精准把握。

孙彩虹还积极参与乡村振兴

和助农活动， 通过直播带货的方

式推广四川的农产品和特色商

品， 为当地经济发展贡献了自己

的力量。 提及未来，孙彩虹表示，

她将继续深耕直播电商领域，探

索更多可能性， 为消费者带来更

多优质产品和服务。 （高志星）
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成都彩彩就是虹信息科技有限公司总经理孙彩虹

坚持品质与服务并重

打造直播电商新标杆

在生物医药行业加速发展的今

天， 细胞培养基的研发与优化成为推

动生物工艺进步的关键所在。 作为一

家深耕生物工艺的高新技术企业，上

海迈邦生物科技有限公司 （以下简称

“迈邦生物”） 专注于细胞培养基的开

发及优化，通过技术创新和行业实践，

为客户和行业带来了显著价值。

迈邦生物的核心生物工艺

MOD 平台： 智能化细胞培养基

开发

在细胞培养基的开发中，迈邦生物

推出了基于 AI 大数据和 QbD（质量源

于 设 计 ） 理 念 的 MOD（Medium�

Optimization�&�Development）平台。该平

台结合高通量实验和丰富的配方数据

库，可快速优化培养基配方，满足不同

细胞系的需求。

迈邦生物创始人王延涛介绍：“我

们的 AI 分析平台能够快速解析高通量

实验数据， 从海量变量中识别对细胞

代谢及目的产物产量有关键影响的成

分，实现培养基的精准设计。 ”这一技

术显著缩短了开发周期， 将传统数月

的开发时间缩短至 3 个月以内， 大幅

提高了效率，降低了客户的研发成本。

细胞系适配与培养工艺优化

除培养基开发外，迈邦生物积极协

助客户优化细胞系适配及培养工艺 ，

确保培养基能够与细胞生长需求完美

匹配 ， 进一步提高生产效率和产品

质量。

工艺价值的创造

优化培养基性能，提升产量与质量

迈邦生物通过 MOD 平台的应用，

不断优化培养基性能， 为客户实现了

高细胞活力、 高产量以及优质目标产

品生产。 这不仅为客户节省了研发时

间和人力成本， 还在生物药品生产中

显著提高了整体效能。

定制化解决方案，满足个性化需求

迈邦生物致力于为客户提供量身

定制的培养基解决方案， 根据不同细

胞系的特点和目标产品要求设计独特

的配方。 在与客户的深度合作中，公司

持续积累了丰富的项目经验， 建立了

广泛的行业口碑。

行业欢迎与认可

技术驱动，赋能客户发展

迈邦生物已为多家头部药企提供

了细胞培养基优化服务， 显著提升了

其研发效率。 通过培养基的持续优化，

公司助力客户实现从研发到商业化生

产的无缝衔接。

国际合规与市场拓展

为满足客户的全球化发展需求，迈邦生

物积极推进培养基的国际化合规工作。 2023

年，公司完成了多款培养基的 FDA�DMF 备

案， 为客户的国际市场拓展提供了坚实支

持。这一成果使迈邦生物成功吸引了多个海

外客户 ， 实现了细胞培养基产品的稳定

出口。

展望未来

迈邦生物秉承“让生物工艺更简单、更

高效！ ”的愿景，将继续专注于细胞培养基

的开发及优化，深化与客户的合作关系。 公

司计划加大研发投入，推动更多先进技术的

落地应用，并不断完善产品与服务体系。

迈邦生物致力于通过生物工艺的持续

创新，为客户创造更高价值，推动生物医药

行业的高效发展与可持续未来。 （李振）

汪娅平：

推动美业行业全面发展

苏立润设计作品荣获美国 MUSE 设计奖

用实力点亮创新未来

近日，深圳市华本文具有限公

司凭借其极具创新理念的环保无

线充电记事本，在国际设计领域再

创佳绩，荣获美国 MUSE 设计奖金

奖。作为这一突破性产品的设计师

与华本文具的领导者，苏立润以独

到的创意与深厚的设计功底，为全

球文具行业带来了全新的可能性

和方向。

MUSE 设计奖被誉为设计领

域的“奥斯卡 ”，是全球极具权威

和影响力的顶级设计大奖之一。

该奖项致力于表彰在艺术 、 设计

和创新领域的杰出贡献 ， 并以其

严苛的 评审标准闻 名 于 世 。 每

年， 来自世界各地的知名设计

师、 顶尖品牌和行业翘楚都会

参与角逐 ， 获奖作品不仅代表

行业标杆 ， 更被视为未来设计

趋势的风向标。 本次华本文具

的获奖， 充分彰显了其作为行

业领导者在全球市场中的竞争

力和品牌影响力。

环保无线充电记事本是华

本文具对智能化与环保化融合

的杰出探索。 该产品采用环保、

防水的石纸作为书页材质，结合

LED 夜灯与先进的节能技术，为

用户提供高效便捷的同时，注重

可持续发展的环保理念。 这一设

计不仅实现了功能与美学的完美平

衡， 还突破了传统文具的边界，将

“绿色科技”的理念落地为可触可感

的实际产品。

此次荣膺美国 MUSE 设计奖金

奖既是对苏立润非凡设计实力的认

可， 也是对华本文具在创新驱动领

域领导地位的最佳注解。 作为文具

行业的开拓者与引领者， 华本文具

始终坚持以“创新 、环保、智能”为

核心，深耕高品质文具设计与制造，

不断推出能够引领行业风潮的标杆

性产品， 赢得了国内外消费者与行

业专家的高度认可。

（周叶）

汪娅平， 一个名字背后承载着无数成就的女

性创业者。 在她带领下，蕾蕾美颜凭借独特的商业

模式和卓越的管理能力，树立了美业行业新标杆。

作为美业领域的领军人物， 汪娅平的创业之路充

满挑战与创新， 她通过深刻的市场洞察和坚韧的

企业精神，改变了传统美业行业的格局，成为无数

创业者和行业从业者的榜样。

汪娅平最初始于房地产行业，曾在德信中国担

任投资总监， 积累丰富的资本管理和企业运作经

验，让她深入理解了标准化管理和品牌建设的重要

性，并为她跨界创业奠定坚实的基础。 然而，在她看

到美业行业存在服务质量参差不齐、技术水平不一

和消费者信任度低等问题后，决定大胆跨界进入美

业。 她敏锐意识到，这是她创新的突破口。 2009 年，

她决定离开房地产行业，创办蕾蕾美颜。

从小型芭蕾舞健身会所起步， 汪娅平迅速展

开资产并购和品牌重塑。 她的目标是打造一个全

新的美业品牌， 通过创新的商业模式和标准化管

理，推动美业行业的变革。 将传统美业与互联网结

合，成功推行“会员制 + 互联网 +O2O”的商业模

式，实现线上线下的深度融合。 这使蕾蕾美颜成为

拥有近 100 家门店的大型连锁机构， 会员数突破

30 万，迅速成为江浙沪地区的行业翘楚。

然而，汪娅平的成功不仅在商业成就上，始终

秉持“诚信与责任感”，并贯穿于企业发展的各个

环节。 在她带领下，蕾蕾美颜除了关注自身的盈利

增长，还积极参与各类公益活动。 汪娅平个人以及

公司多次参与捐赠教育基金、关爱贫困儿童、支持

残障儿童康复等公益项目， 这使汪娅平获得诸多

荣誉与奖项，其中包括“首届世界杭商大会·青年

领军人物”（2014 年）、“年度美丽力量企业家 ”

（2014 年）和“爱心企业家”（2016 年）等多个奖项。

这是对她商业成就的肯定 ， 也是证明她在社会

责任的突出表现。

汪娅平的创业历程和成就是个人勇敢追梦的

写照，也是行业变革的缩影。 她凭借创新的商业模

式和卓越的管理能力， 将蕾蕾美颜打造成行业新

标杆，更凭借她对社会责任的坚守和实践，推动美

业行业的全面发展和社会公益的进步。 （王星）


