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传承是根基，为时代发展提供力量，

而时代发展是动力， 让传承焕发新的生

命力。 冬凌草这一经典中药，从济源走向

全国的漫长故事， 恰是传承与时代发展

紧密结合的现实演绎。 而这个故事的执

笔者， 正是济世药业董事长兼总经理张康。

销售收入从

2011

年底的

3000

多万元，

到

2023

年的近

5

亿元，张康，这位敢想

敢干的“

80

后”，紧握济源的天赋之材冬

凌草， 完成冬凌草从野生到规范化种植

的重大飞跃， 推动冬凌草从单一产品到

产业链条的焕新蝶变， 牢牢占据着头部

市场。 作为中国冬凌草产业开疆拓土的

先锋贡献者和领航者， 他为中药领域的

现代化树立了行业标杆。

耳濡目染，迈向冬凌草传承之路

旧时怀庆府， 今日济源市。 千百年

来，河南济源向来以药材宝库著称。 张康

从小就听身边长辈不断提起冬凌草的故

事，冬凌草每逢霜降，茎枝上挂满了薄如

蝉翼的冰凌，遇阳光不化，经风沙不落，

故得名冬凌草。 冬凌草的主要功效是清

热解毒、活血止痛，像常见的病例如咽喉

肿痛等， 都可以用冬凌草来治疗， 其卓

越的功效在长辈们之间口耳相传。 在济

源人眼中，冬凌草就是他们的骄傲，是大

自然的宝贵馈赠。

1977

年冬凌草正式入选《中华人民

共和国药典》，迎来了更广阔的挖掘空间

和发展前景。

河南中医药大学等多家科研单位研

究发现，和其他地区的冬凌草相比，济源

冬凌草的有效成分含量高出同类

50%

，

是可遇而不可求的道地药材。

张康在

2005

年大学毕业时开始在

自己感兴趣的广告传媒行业工作， 短短

几年时间就创立了一家属于自己的广告

传媒公司， 这也为后来大力宣传和营销

冬凌草相关产品打下了坚实的基础。

时间来到

2011

年底，张康正式加入

济世药业。 怀着对经典的高度敬畏，张康

领导着济世药业高歌猛进， 使冬凌草这

一味经典好药绽放新时代的光辉。

全国站位，推动冬凌草享誉神州

在张康看来， 具有如此价值的冬凌

草，仅济源一地可知可用，实乃可惜！ 他

以现代科技为依托，秉持全国视野，为济

世药业设立全新的企业形象和运营模

式， 大力推动冬凌草产业的发展。 通过

10

年间跨越式发展， 张康心愿成真，冬

凌草冲出中原，叫响全国！

在之前，冬凌草相关产品难以推广，

主要原因包括地域认知限制、 市场铺货

不够、 品牌知名度不足以及宣传手段有

限 。 和许多古法传承的 中 药 材 不 同 ，

冬凌草发现于近代 ， 是相对“年轻 ”

的中药， 天然缺少历史的积淀 。 尽管

济源地区几乎无人不知冬凌草，但其他地

区的消费者对其认知度较低，这使得冬凌草

相关产品的品牌推广和市场拓展面临较

大挑战。

面对“立形象 ”这个业界共识难题 ，

张康的破局手段就是全国站位。 多年的

广告传媒从业经历， 赋予张康精准而深

邃的目光， 他将传统媒体和新媒体进行

整合， 择优打造专属济世药业的推广路

径。 一方面，通过央视广告与户外移动媒

体， 迅速打响冬凌草的知名度。 另一方

面，张康紧跟新媒体时代风口，开通“药

王孙真人”系列卡通短视频，将艰深难懂

的专业知识形象化地表达， 让人们更好

地拥抱经典。

同时，张康注重发掘中医药文化，讲

好冬凌草及怀药故事， 为产品插上文化

的翅膀，助推产业发展。 建设药王孙思邈

文化博物馆、连年举办“问道王屋山，寻

根冬凌草，万名名医游济源”研学文化活

动等，形成组合拳。 随着大量的媒体曝光

及文化活动的开展， 冬凌草的每次亮相

都有着极高的话题性，被《企业家日报》

《东方今报》《光明日报》等全国主流媒体

争相报道， 社会大众对冬凌草的认知度

得到了显著提升， 为冬凌草迈向全国走

出了重要的一步。

技术创新，突破冬凌草研发瓶颈

在中药领域， 药品及相关产品和制

备技术的研发是一件耗时长、技术难、收

益慢的事。 一方面， 中药有规范性的标

准，药品研发的安全严谨是第一要务，另

一方面，中药新药研发动辄超过十年，许

多企业无法负担如此漫长的时间和成

本。 面对这些难题，张康不遗余力地以前

沿科技赋能产业发展， 让冬凌草产品研

发在多个领域取得关键突破， 效能愈发

强大。 短短

5

年，张康就主导研发了十几

项关于冬凌草的专利及软著。 比如，他主

导研发的“一种冬凌草含片生产用压片

装置”，装置结构通过合理设计，可以实

现均匀的压力分布， 确保压片过程中药

材不受过度挤压，有效避免粉末的浪费。

同时，装置配备了自动化控制系统，能够

精准调节压力、速度和温度等参数，确保

每一片含片的质量稳定。 这一核心工艺

上的优化， 有效避免了传统压片装置中

常见的压力不均导致的质量和产量问

题，可以减少药材的浪费，并保持冬凌草

有效成分不受损失， 通过智能化控制确

保产品质量的一致性和稳定性， 由此实

现了降本增效。 又如，通过张康主导研发

的“冬凌草提取过程智能自动化控制系

统”等软著，对冬凌草有效成分提取过程

进行全自动化控制， 系统可以自动监测

冬凌草的提取液浓度， 自动调整提取液

的流速和温度， 以确保提取效率和成分

的质量。

在张康的努力下， 通过各个生产环

节的优化， 将冬凌草的有效成分提取含

量提升了

50%

。 这意味着，在冬凌草相关

产品的疗效更加稳定之余， 同样的原料

量可以提取出更多的有效成分， 药材资

源使用更加高效，减少了原料的浪费，从

而降低了单品生产的成本， 实现了成本

效益的提升，有效加强了市场竞争力。 由

此， 张康带领济世药业占据了中国最大

的冬凌草市场份额， 并持续不断地引领

着行业的发展。

从复方冬凌草含片独家产品的开

发，到冬凌草的提取方法、到冬凌草茶、

冬凌草中药牙膏等的制备方法， 从冬凌

草甲素提取、到冬凌草超微粉制备，每一

个发明专利的背后都是张康带领下全体

济世人的心血创造； 从冬凌草制剂关键

技术研究省科技进步奖的获得， 到中科

院成果转化示范项目荣誉的认定， 无一

不是对张康钻研技术创新， 勇破冬凌草

产品瓶颈的无上认可；从院士工作站、省

工程技术研究中心、省企业技术中心、到

中原学者工作站、新药研发中心，一项项

沉甸甸的荣誉，正是他敢于创新、勇于探

索精神的真实写照！

除了独立研发以外， 张康更带领济

世药业展开广泛的行业合作。例如，

2021

年济世药业与一家北京药企联合举办新

品研发， 并同步组建了怀药技术研发中

心， 为企业开辟全新的航线。

2024

年

5

月， 张康领导着济世药业成功举办中康

会第

39

届（愚公）高峰论坛，政界、药企、

媒体近

400

名精英悉数到场， 交流行业

最新走势，共话高质量发展之路。 同时，

在济源市

30000

亩冬凌草种植基地的储

备中，张康坚定不移地将自有的

3000

亩

冬凌草种植基地用于新品研发， 时刻行

走在科技的前沿。

在药品研发走在全国领先行列的同

时， 张康还带领着济世药业获得国家高

新技术企业、 农业产业化国家重点龙头

企业、 河南省道地药材规范化生产基地

等荣誉， 这些成就不仅标志着张康在冬

凌草产业上的巨大贡献， 也极大地推动

了整个中医药行业的发展， 为冬凌草这

一神奇物种在全球舞台上的亮相奠定了

坚实的基础。

全面发力，引领冬凌草产业变革

随着冬凌草在全国各地知名度和销

量的急速提升，张康很快意识到，单靠济

世药业自身发展远远不够 ， 行业的共

同 进 步 才 能 给 冬 凌 草 提 供 更 加 广 阔

的舞台 。 于是，历经多年积累的张康开

始不遗余力地推动整个冬凌草产业的创

新变革。

张康前瞻地采用“公司

+

基地

+

合

作社

+

农户” 的经营模式。 在药材种植

端， 济世药业与农户签订保护价收购协

议，并提供全程技术指导。 冬凌草可产出

500-800

公斤

/

亩， 冬凌草回收价格约

为

6-7

元

/

公斤，收益在

3000-5500

元

不等。 跟十年前每亩约

2000-3000

元的

收益相比， 收益上限增加超过

80%

。 这一

模式让药农种植无后顾之忧， 不仅稳步带

动就业， 更为当地经济收益带来了显著提

升。在销售端，张康组建了一支业务能力过

硬、执行力超强的销售铁军，以郑州、济源

为大本营，不断接洽全国性知名药房，确保

每

3

家药店就有

1

家售卖济世药业的药

品。 同时，他不断接洽全国性知名药房，经

过他的不懈努力， 与济世药业合作的单体

店数量现已突破

10

万家，连锁店的数量在

1400-1500

家， 其中不乏云南一心堂、湖

南老百姓连锁店、北京同仁堂连锁店、广东

大森林连锁店等知名药房。

可以说， 张康不仅为上游的药农拓展

了就业岗位，并带来了可观的经济效益，还

不断开拓下游药店， 持续扩大冬凌草的影

响力和影响范围。而张康本人，也成了公认

的冬凌草产业带头人， 为中药产业的现代

化变革树立了行业榜样。

随着大众健康意识与日俱增， 冬凌草

清热解毒、 绿色抗菌消炎的功效更是赢得

了多方青睐，中科院昆明植物研究所、中山

大学等纷纷发表了对冬凌草功效深入研究

的论文。“长期主义是我们的理念，进一步

推动冬凌草的深度开发应用， 也是我的目

标。 ”在张康看来，中医药发展早已与健康

产业紧密结合，走向国际也是大势所趋。当

时代在变、 市场在变、 对手在变、 需求在

变，开发者必须推陈出新，让自己随着周期

的变化而不断进化， 以匹配日新月异的时

代需求。

（王宁 文

/

图）

专业深耕与多元拓展：张嘉伟的金融才智与行业铸就

张嘉伟， 专业深耕证券投行领域近

20

载，自

2000

年踏入上海财经大学的大

门，他便与金融行业建立了深厚的联系。

他在上海财经大学就读本科及硕士后，

即开始其投行生涯， 期间其还获得了中

欧国际工商学院的工商管理硕士学位，

这些扎实的学术背景为他的职业生涯打

下了坚实基础。 与此同时，他还取得了保

荐代表人资格及

FRM

（金融风险管理

师）等职业资格，这些资质进一步增强了

他在金融领域的专业能力。

职业生涯不断自我突破

张嘉伟目前担任东方证券投行董事

总经理，回顾他的职业生涯，其在多个重

要职位上取得了显著成绩。 他曾在光大

证券担任投行并购业务负责人， 主导了

智能制造、半导体、软件信息、新材料、能

源化工等多个行业的并购和融资项目 ，

并购及融资总额超百亿元， 为服务实体

经济、 支持企业发展做出了卓有成效的

贡献。 此外，他还曾带领团队获得了多个

荣誉，其负责的团队曾获得获得《证券时

报》评选“中国区财务顾问团队君鼎奖”，

其负责的项目曾获得《证券时报》 评选

“中国证券业服务民营企业项目君鼎

奖”，其本人曾获得新财富“最佳保荐代

表人”。

学术研究不断紧跟前沿

除了在业务上的出色表现，张嘉伟同

样重视学术前沿研究工作。 他在新加坡

专业期刊《

Finance� and�Market

》上发表

的题为“

Research� on� the� Optimizat ion�

of � Transact ion� Structure� and� Con-

struct ion� of � Pr ic ing� Model � for �

Cross-border� of � Chinese� Enterpr i ses �

in� the�New�Energy� Fie ld

”的文章，为跨

境交易结构优化和定价模型的构建提供

了新的视角。 此外，他还在多家专业期刊

上发表了多篇高质量学术文章， 涉及投

融资、并购、资产证券化等多个领域，对

于投融资及并购与金融应用前沿理论的

结合给出了独到的研究与探索。

投行服务不断变革创新

在当今这个内外环境复杂、竞争激烈

的市场环境中， 企业的每一步战略抉择

都仿佛是在波涛汹涌的商海中寻找稳固

的锚点， 这必须与投行的产业服务紧密

结合； 同时， 国内资本市场发展三十多

年，已进入存量博弈、做优做强阶段 ，近

期并购重组支持政策不断落地， 配套制

度适应性、包容性持续增强，投行作为连

接产业经济和资本市场的中间纽带， 通过

促进并购重组推进资源优化配置助力产业

升级的作用也更加凸显。 张嘉伟在智能制

造、 半导体、 软件信息等行业领域聚焦核

心、深耕细作，以匠心精神不断服务相关产

业的优秀企业通过投融资及并购做大做

强，助力上述企业铸就行业巅峰。

张嘉伟表示， 未来他将继续深耕资本

市场， 进一步提升自己的专业能力和业务

水平。他计划密切关注全球市场动态，尤其

是新兴市场和高科技领域的投融资及并购

机会， 积极把握资本运作中的区域和行业

当中的战略机遇。他深知，只有在动态变化

的全球市场环境中保持敏锐的洞察力，才

能为国内及跨国的公司及投资者创造持续

价值。

（李瑶）

让中药经典绽放时代光辉

———访济世药业董事长兼总经理张康

张康先生


