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以技术创新，领航高亮度工程投影与物联网技术融合新征程

———记北京安恒伟业系统工程技术有限公司产品研发总监苏亮

走进现代化的科技展厅，绚丽的投影画面、

智能的交互体验让人目不暇接。而这背后，是多

媒体投影显示控制应用技术与物联网应用技术

的完美融合。在这个充满创新与挑战的领域，有

一位关键人物功不可没， 他就是北京安恒伟业

系统工程技术有限公司的产品研发总监苏亮。

在科技飞速发展的浪潮中， 苏亮宛如一位勇敢

的弄潮儿，凭借卓越的技术研发和创新能力，不

仅为公司的发展注入了强劲动力， 还在行业内

发挥着引领变革的关键作用， 深刻地影响着行

业的发展走向。

突破边界，开拓技术前沿

在专利研发领域，苏亮成果显著。他拥有的

三项发明专利，每一项都精准直击行业痛点。两

路控制器和分体式空调集中控制方法装置和系

统专利，同样凭借创新性的设计，优化了设备控

制流程，提升了能源利用效率，推动了行业技术

的革新。

七项实用新型专利则凸显了苏亮对户外投

影设备细节的极致追求。全密闭式防护箱针对户

外恶劣环境设计， 其特殊的密封结构和材质，能

有效阻挡风沙、雨水、湿气等侵蚀，极大延长了高

价值高亮度工程投影设备的使用寿命。全密闭式

户外投影机智能温控系统更是一大亮点，它借助

高效的冷却技术和先进的控制算法，实时监测并

智能调节投影机工作温度， 确保设备在高温、低

温、高湿度等极端工况下都能稳定运行，保证了

投影画质的稳定性和设备的耐用性，为户外投影

技术的广泛应用消除了一大障碍。

软件著作权方面，苏亮主导研发了《户外箱

体智能控制系统 V1.0》《户外投影机控制系统

V4.1.0》， 实现了对户外投影箱体的可视化管

理，可远程监控箱体状态、调节参数，提高了运

维效率。 而《CRM�客户管理系统 V2.0》更是基

于公司多年业务实践的创新成果， 它将原本烦

琐的手工记录工作转变为高效的私有云全流程

信息管理体系。通过整合产品库管理、人员信息

管理、项目流程管理等多个模块，实现了数据的

实时共享和业务流程的无缝对接， 不仅大幅提

升了公司内部的协作效率， 还通过精准的客户

画像和个性化服务，显著增强了客户满意度，为

公司的数字化转型和业务拓展立下汗马功劳。

驱动转型，提升企业竞争力

2016�年，苏亮开始担任北京安恒伟业系统

工程技术有限公司产品研发总监， 自此开启了

推动公司业务转型的关键征程。他深知，在竞争

激烈的市场环境中，企业必须不断创新，才能站

稳脚跟、谋求发展。

苏亮积极整合北京安恒伟业系统工程技术

有限公司旗下北京安恒数通信息技术有限公司

和北京赛易科信息技术有限公司的技术力量，

发挥各方优势，精心规划产品研发路线。在他的

带领下，公司成功推出 SECO�品牌自有产品和

系统， 实现了从单纯产品服务销售模式向一体

化技术型公司的转型。 SECO�品牌产品涵盖多

种类型，从智能配电系统、户外高亮度工程投影

机防护箱及防护基站系统到户外投影多媒体亮

化及大型展览展示厅设备设施综合管理控制系

统，每一款都融入了先进技术和创新理念，专为

高端高亮度工程投影机打造， 能满足不同场景

下的多样化需求。 这些产品凭借卓越的性能和

创新的功能，迅速在市场上赢得认可，不仅拓宽

了公司的业务领域， 还为公司带来了丰厚的利

润，成为公司可持续发展的重要支撑。

引领变革，推动行业创新发展

苏亮大力倡导并践行跨界融合理念， 将物

联网技术深度融入多媒体投影显示领域。 他带

领团队开发的“户外投影多媒体亮化及大型展

览展示厅设备设施综合管理控制系统”，融合

霍尼韦尔（Honeywell）Tridium 的 Niagara 物

联网技术平台，实现了投影机设备、全密闭

式 IP65�防护等级户外投影防护箱及防护

基站设备、智能配电设备的远程监控、智能

运维和故障预警。 这一创新成果不仅提升

了设备的智能化管理水平和运行效率，还

为行业内其他企业提供了可借鉴的发展思

路，推动了整个户外投影行业向智能化、高

效化方向迈进。

苏亮用自己的实际行动， 在公司发展

和行业进步的道路上留下了坚实的脚印 。

他的技术创新成果不仅为所在公司带来了

显著的经济效益和市场竞争力的提升，更

为整个行业指明了发展方向。 在未来的技

术创新征程中， 相信苏亮将继续发挥引领

作用， 不断探索投影显示技术与物联网技

术融合的更多可能性， 为行业创造更多价

值，助力行业迈向更高的发展阶段。

（赵文）

曹乃军：破局中国白酒产业

开拓白酒新航道

曹乃军的偶像乔布斯说过，具有破

局思维的人，才是应该值得尊敬的。 曹

乃军进入“白酒”行业可谓是“破局之

举”。 因为疫情，以前的食品行业陷入困

境，曹乃军经过详尽调研，决定进入白

酒行业。

多年来，打造属于自己的白酒品牌

一直是曹乃军的梦想。 他整合了自己的

资源后，坚定地选择了川酒集团作为起

步的合作伙伴。 川酒集团位于中国白酒

金三角腹地的泸州，曾被联合国教科文

组织及粮农组织誉为“在地球同纬度上

最适合酿造优质纯正蒸馏白酒的地

区”。 正是泸州这个地方，养育了中国最

好的“白酒”产业。 曹乃军相信，在这样

的前提下，自己的白酒品牌从“出生”就

带有“优质基因”。

他打造的第一款酒是川凤酒。 这款

酒从起名阶段开始，就会优先考虑客户

画像以及产品想要传达的风格特点。 那

段时间他睡不着吃不下，每天都在与人

交流寻找灵感。 进入设计阶段后，他几

乎走遍了中国所有的白酒设计公司，与

他们的设计总监进行交流，只为找到与

自己“灵魂契合”的人。 有一次，他为了

见一个设计师，连夜飞到深圳，甚至躺

在机场的椅子上足足等了设计师四五

个小时。

深圳之行，曹乃军收获满满。 他把

自己的设计理念与设计师进行沟通。 在

短短的一个小时之内， 曹乃军就确定

了，这就是他要找的设计师。 因为对方

能完全理解曹乃军的所思所想，并付诸

实施。

设计师确定后，他又找了给苹果手

机做包装的公司来做酒的包装，找了给

香奈儿 5 号香水做瓶盖的企业打造自

己的酒瓶盖，找了给五粮液做瓶子的公

司做自己第一款酒的酒瓶。

他在充分考察了市场的需求、文化

的传承以及自己的资源优势、 团队助

力、 市场竞争和推广宣传等综合因素

后，他的第一款酒“川凤酒”的雏形已经

呼之欲出。 为了确保酒品的质量，他甚

至找到了几位工程院院士和国内著名

的酒水大师， 根据他的要求进行调配。

曹乃军亲自上阵进行尝试，等他说这酒

不错的时候，再进行酒品封样保存。 同

时， 他还亲自在生产环节严格把控质

量。 他说，生产环节是对川凤酒品牌品

质的核心考验，也是他多年来坚持做品

牌的初心。

酒品打造完成后，曹乃军优化了川

凤酒的产品结构和营销策略，他坚持多

元化的尝试，借助线上线下多种渠道去

提升品牌知名度和影响力。 川凤酒一炮

而红。

破局中国白酒产业

经历一款市场“爆火”的白酒品牌

打造，让曹乃军在中国白酒市场“声名

鹊起”。 他说迄今为止自己遇到的最大

困难就是开拓市场和打破市场固有的

竞争格局。 他很明白：新品牌想要在品

牌众多的大环境下崭露头角非常难。 于

是他带领团队开始在产品的特色和品

质方面投入更多的精力，深入钻研酿酒

工艺， 并与专家级酿酒团队进行合作，

从原料精致选取，到发酵、 蒸馏等各个

流程等进行精细监管， 以确保每道工

序达到零差错， 并保证流向市场的每

一瓶酒都符合高品质和高标准。 他说品

质这方面打磨好了， 有了立足的根本。

因为在白酒这条产业链上，核心还是酒

体品质。

曹乃军的第二难，最主要表现在渠

道上， 许多经销商喜欢曹乃军的酒，想

卖又担心新的品牌风险大， 所以很纠

结。 铺货难，成了曹乃军最大的“心病”。

曹乃军说这种情况下，他的团队没有放

弃，他们用良好的沟通技巧和人品去做

铺路石， 向经销商输出品牌的概念，并

承诺部分让利给经销商。 在打动经销商

后，曹乃军开始调动年轻人最喜闻乐见

的渠道：社交媒体。

为此，曹乃军专门建立了一支活跃

的社媒队伍， 利用社媒直播间去进行直

播带货，以撬动年轻人特有的活跃渠道。

没想到，这一“围魏救赵”的策略，没多久

就盘活了整个市场。 社交媒体的渠道打

通后，传统渠道也就水到渠成了。 为此，

他又布局了传统的电商销售平台。

曹乃军的策略非常成功，如今线上

线下已经形成了互补之势。 渠道打开

后， 他的白酒产品也开始走向了国际。

2024年， 曹乃军带着他设计的翠台酒，

一举获得了由美国国际奖项协会主办

的缪斯设计金奖。 这是一个素有“设计

界奥斯卡”之称的奖项，在设计师圈内

影响力极大。 除此之外，他还带着自己

设计的酒，获得了“全球四大设计奖”之

一的德国 IF大奖。 最近，他又带着自己

设计的酒类作品，报名了与 IF大奖齐名

的德国红点奖的评选，也期待在不久的

未来，得到红点奖的奖项。

从布局整个白酒的全产业链， 到如

今屡次获得国内外大奖， 曹乃军让中国

传统白酒生产商大开了眼界。他正以一

己之力改变传统的白酒领域生产商

的经营思路， 促使整个行业也在不断

突破原有思路， 走到新时代的发展方向

上来。

如今，曹乃军的企业早已顺利成为

中国酒业协会的理事、中国酒业流通协

会的理事和中国食品药品安全促进会

的理事。 这标志着曹乃军所带领的团队

在自己的领域里做出的成绩与贡献获

得了行业的认可，也让曹乃军对未来在

中国白酒领域的发展更加充满了信心。

相信在不久的未来，他会带着自己的产

品进军国际市场。

（阿江 文 /图）
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社会服务是一个以实践为本的专业及学术

领域，是促进社会改变和发展，提高社会凝聚力

的一门学科。 作为南宁市彩虹社会工作服务中心

创始人，邱燊娇深耕社会服务领域十余载，从农

村留守、困境儿童关爱保护项目到流浪乞讨人员

救助项目，再到城乡社区营造项目，行走在公益

之路上，她始终坚定这样一个信念：只有深耕才

能生根，公益事业也才能得到可持续发展。

2014 年，邱燊娇创办了南宁市彩虹社会工作

服务中心（以下简称：彩虹社工）。 在不断地摸索

中，她渐渐认识到社会服务工作是一种对于专业

性、实操性要求很强的职业，它需要的不仅仅是

热爱， 还需要拥有强大的知识储备和专业技能。

于是邱燊娇决定将社工人才培养与机构特色服

务一起抓。 一是积极回应服务领域及社工所需，

制定相关培训计划， 有效扩充社工专业知识储

备，提升服务技巧。 二是不断增加机构特色服务。

随着社区活跃度的提高，越来越多的企业和社会

爱心人士主动联系到彩虹社工，希望能够通过彩

虹社工平台，组建公益联盟，实现资源共享。

在邱燊娇的领导下，彩虹社工秉持“以人为

本、务实创新、协力同行”价值理念，大力培养本

土社工人才，为老年人、妇女、儿童与青少年、残

疾人、 流浪乞讨人员等弱势社群提供困难帮扶、

发展提升等全方位服务，组织实施开展了城乡互

助游学、青少年暑期夏令营、乡村社区营造、居民

参与社区治理等多个特色服务项目。 在不断尝试

新项目的同时，彩虹社工也在进一步完善服务机

制，取得了令人瞩目的工作成绩，对外形象得到

大幅的提升， 在行业内得到了越来越多的肯定。

2021 年 11 月，彩虹社工被南宁市民政局评为 5A

等级社会组织。 这一荣誉不仅是对彩虹社工所有

工作人员辛勤付出的肯定，更是对彩虹社工服务

质量和专业水平的高度认可。

除了领导彩虹社工开展日常工作，邱燊娇还

意识到社会工作服务也面临着数字化转型的机

遇与挑战。 例如，借助数字化技术可以协助社工

完成一些重复性、烦琐的任务，使社工有更多的

时间和精力关注服务对象的个性化需求。 同时，

数字化技术也能在某些程度上替代社工进行 24

小时的服务，提高服务的覆盖面和及时性。 于是，

邱燊娇开始深度挖掘社区问题和需求，从社区的

教育、服务、文化、保障等功能出发，研发出了一

系列技术成果，实现了对服务需求的快速响应和

对资源的精准匹配。

以邱燊娇研发的基于大数据技术的精准救助服务系统

为例，该系统依托大数据技术，通过数据治理、匹配算法模

型、用户画像等手段，不但能实现主动预警和可视化管理，高

效识别“社会救助对象”，还能以数字化手段赋能精准救助全

流程，进而实现从“人找政策”向“政策找人”的转变。 该系统

在正式投入使用后，不仅为社工服务人员提供了直观和可视

化的数据支持，确保民生基本保障的全面覆盖、精准对接和

有效维护，也推动社会救助事业的高质量发展，使得救助过

程更加透明化，让受益群众感受到更多温暖与关怀。

十余年成长与磨砺，邱燊娇收获了来自被救助者与行业

的满满认可。 在她看来，社会服务行业依然还在初期发展阶

段，还有很多专业议题、社会议题等待着从业者去探索、去实

践。 下一个十年，她期待自己能继续深化专业知识技能，积极

参与到行业发展的方方面面，努力做到个人的提升与行业的

发展同频共振，推动社会服务行业高质量发展。 （黎微）

2023 年中国白酒行业陷入困局，酒企最高跌幅甚至超过 30%。 曹乃军作为白酒行业

的一名新军，整合自己的上下游资源，打造了一个适用于塑造白酒品牌的全产业链模式，

用自己独有的破局思维带领中国白酒市场走出困境，给了行业无限的发展可能。

曹乃军先生


